Свой магазин разливного пива
Вы состоявшийся бизнесмен или только хотите начать собственное дело? Читая эту статью, Вы уже на правильном пути в выборе сферы деятельности. Спрос на качественное и свежее пиво, сопутствующие продукты и товары продолжает расти. Поэтому о том, как открыть магазин разливного пива, размышляют многие предприниматели.
Процесс открытия магазина можно разделить на несколько этапов:
1. Выбор места расположения, организация аренды или покупки недвижимости. Подготовка помещения к нормальной работе.
2. Юридическое оформление (получение различных разрешений, заключение договоров, наем персонала и так далее).
3. Покупка оборудования и налаживание работы с поставщиками продукции.
Минимальный размер вложения – от 200 до 400 тысяч рублей. Этих денег хватит на открытие торговли шестью сортами пива. Последующее увеличение количества сортов еще на шесть потребует дополнительные 100 тысяч. И так далее. Но, независимо от вложенной суммы, окупаемость проекта составит до 10 месяцев. 
Организационные моменты займут до двух месяцев, после чего можно приступать к работе. Наша компания поможет Вам реализовать задуманное, предоставив всё необходимое оборудование и продукцию.
