
Представляем Вам распаковку кейса проекта “Выставка 
Роботов”  

 
1. Начали сотрудничество с клиентами с настройки Яндекс Директ и Google Ads 

на существующий сайт по ключевым словам, также задействовали 
таргетированную рекламу инстаграм/фейсбук. 

 
Столкнулись с проблемой, что не было конверсии в продажу билетов. С помощью 
Яндекс Метрики и Google Аналитики выявили проблему, что на 80% мобильных 
устройств сайт долго открывался, что приводило к высокому показателю отказов.  
 

2. Смысловая нагрузка блоков рассказывала о выставке, но не имела отклика 
для совершения целевого действия. Так как до начала выставки оставалось 2 недели, 
заниматься переделкой сайта было нецелесообразно, в итоге было принято решение 
сделать автоворонки в соц. сетях. 

 
Сайт проекта: 
http://park-robotov.ru/ 
 
Паблик в ВК: 
https://vk.com/parkrobotov 
 
Инстаграм: 
https://www.instagram.com/parkrobotov/ 
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В итоге, после тестирования разных источников в течение 20 дней, мы 

настроили автоворонку в ВК и это дало тот результат, который принес успех всему 
проекту. 

 

  

 
 
Ссылка на автоворонку: 
https://vk.com/app5898182_-146457908#s=72723 
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В воронку входило: 
- Настройка таргетированной рекламы в ВК и инстаграм 
- Было протестировано более 50 рекламных постов 
- Разработали лид-магнит “получить промокод” 
- Разработали серию продающих писем 
Результаты: 
 
За время сотрудничества мы обеспечили выставку клиентами в городах: 
- Чита 
- Тюмень 
- Красноярск 
- Благовещенск 
- Находка 
Сейчас ведется полноценная подготовка запуска выставки в Южно-Сахалинске. 
 
При стоимости билета 400-500 руб мы предоставили СОТНИ заявок в ДЕНЬ по            

20-30 руб за заявку. 

 



Общий бюджет на рекламу составил 400 тыс рублей, было получено свыше 10 000 
заявок, выручка от выставок составила 11 800 000 рублей в месяц, каждая выставка в 
новом городе проходила примерно в течение месяца.  

 

 
 

 
 
Именно благодаря совместным усилиям заказчика и нашей команды мы смогли 

добиться данных показателей.  


