
Кейс — «детская футбольная 
школа» 

Кейс детской футбольной школы для дошкольников, акцент делается на 

детей 3-6 лет. 

ППроект: 

Детская футбольная школа «Чемпионика» 

 
Детская футбольная школа «Чемпионика» 

ЦЦель проекта: 

Нужны были новые клиенты, так как наблюдалась просадка. 

ААудитории: 

Геоположение — … . 

1) Мамы 25-45, с детьми 3-4 (Парсер) 

2) Мамы 25-45, с детьми 5-6 (Парсер) 

3) Прямые конкуренты 

4) Актив с прямых конкурентов за месяц. 

5) Мамы 25-45, с детьми 3-4 (КИ) 

6) Мамы 25-45, с детьми 5-6 (КИ) 



7) Детские сады 

8) Школы 

9) Магазины детской обуви и одежды 

10) Контактный зоопарк 

11) Детские кафе 

12) Батутные центры 

13) Аниматоры 

14) Детские клубы 

ННачало: 

Первым делом, впрочем как и всегда ), привели сообщество в порядок и 

добавили недостающих элементов. 

Пока дизайнер оформлял группу, мы приступили к трафику и созданию 

нашего лид-магнита, чтобы люди при переходе в группу не терялись, а 

оставляли заявочку. 

В итоге, сделали удобную и простую анкету, без лишнего головняка, где 

человеку нужно было ответить на 2 вопроса, чтобы записать своего 

ребёнка на бесплатное занятие, которое служило нашем УТП, впрочем 

Америку здесь не изобрести, поэтому в таких нишах УТП стандартное. 

Люди не готовы сразу отдать своего ребёнка заниматься куда попало и 

отвалить за это деньги, им нужно сначала дать попробовать и чтобы у 

ребёнка сформировалось понимание, будет ли он ходить на тренировки. 

Большую роль играет доверие к нашей школе, которое должно 

сформироваться при её посещении. 

Параллельно создали промокод «Футбол», который нужно было написать 

в личку, чтобы в дело включилась простейшая автоворонка. 



 
Такие дела 

ЧЧто мы получили по сегментам в ходе 
тестирования: 

 
Средний CTR был высоким, стоимость клика периодически варьировалась, в зависимости 

от выгорания тизера. 

Топовые объявления: 

ППрямые конкуренты 
Показов-2 057 

Кликов-60 

Цена клика-10.91 ₽ 

CTR-2.917 % 



 

ДДетские магазины 
Показов-1 750 

Кликов-40 

Цена клика-13.75 ₽ 

CTR-2.286 % 



 

ДДетские клубы: 
Показов- 3 066 

Кликов-59 

Цена клика-15.82 ₽ 

CTR-1.924 % 



 

ИИтоги: 

За все время тестовой рекламной кампании было потрачено – 4 614.24 

₽ 

Получено переходов — 272 

Средняя стоимость клика – 19.30 ₽ 

Количество лидов — 27 

Стоимость лида — 170 ₽ 
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