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Ко мне пришла клиентка, начинающий тату мастер с таким запросом: привести клиентов на
ее услуги и развить аккаунт с нуля. Мастер Виталина работает в Москве в своей студии, и

рекламу мы решили запустить, для начала, на людей в радиусе 20 км от ее студии.

Поскольку главной ее целью было найти клиентов и набрать вовлеченную аудиторию, я
составила стратегию, в которой акцент больше был на поиск клиентов. Мы решили в оффере

использовать скидку на тату по личному эскизу как лид-магнит. В креативах мы тестировали как
видео, так и статичные баннеры, а также нарезку, лайфстайл-видео, эстетичные фото/ видео

После сегментирования аудитории и выявления ЦА, мы решили уделить большее внимание
такой аудитории: 

1. Мужчины; 23–38; мотоциклы, бары, рок, панк, концерты, кожаные изделия. 
2. Женщины; 20–34; перманентный макияж, пирсинг, наращивание ресниц/ногтей, тусовки 

3. Мужчины; 20–35; клубы, вечеринки, алкогольные напитки, музыка
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Через 3 недели рекламы и 9.000₽ потраченного бюджета, аудитория начала выгорать и клики
расти, я решила настроить рекламу по таким же интересам, возрастам и полу, но на радиус 35

км, и ура, клики упали до прежней цены. Для данной ниши клики 6-12₽ в пределах нормы.
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Во время нашей работы я дала несколько советов Виталине, как сделать результаты с рекламы
лучше и порекомендовала ей вести активнее сторис и писать посты. Посты она выкладывала

+-1 раз в неделю, сторис 1–3 в день. Думаю, можно было бы привлечь больше аудитории в блог
и к ней на сеанс, если бы в день было от 3-4 сторис и 3-4 поста в неделю.

Таргет окупился уже на вторую неделю рекламы. Выручка с рекламы за первый месяц
составила~45т.₽. 

Первый месяц нашего сотрудничества мы работали на бюджете 10.000₽.

Для начинающего тату матера и только
развивающегося аккаунта это отличный
результат с потрясающей статистикой в

рекламном кабинете.



Клиентку полностью удовлетворили
результаты, мы максимально приблизились к

изначальной цели. ROMI = 270% 
Для первого месяца результаты +–300% (ROMI)

это просто отлично!)) Т.к. 100% это
изначальный доход моей клиентки, а 270%

после нашего сотрудничества.
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