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АНАЛИЗ
ЦЕЛЕВОЙ
АУДИТОРИИ



ЦЕЛЬ - ЗАПИСЬ ПО ПРОБЛЕМАМ
СТОП И НОГТЕЙ

После анализа, сегментирования,
выделила для теста 3 аудитории, 2
по интересам и 1 широкая (гео
небольшое) 

2021ОСНОВЫ ВЕРНОГО УСПЕХА

 Тест 5 дней, потрачено 4000р. За
время теста запись на коррекцию
вросшего ногтя - 3 человека (цена
работы 600-1500 р, установка системы
2800р, коррекция в дальнейшем
1500р), не считая других оказанных
услуг - минимум заработано - 10200р



01.

При затратах 4392р 2 записи на
консультацию, 1 человек на установку 2
3то - по акции 1750р (3500р + установка
600-1500р), 2 человека на установку 3то
(3500р + установка 600-1500р). 

02.

 Также еще 1 запись на консультацию и
решение проблемы мозоль (стоимость
определяется после консультации).

Изменили гео, запущена одна группа объявлений
на 200р в день

2021САМЫЙ РЕЗУЛЬТАТИВНЫЙ



Опрос клиента при
тестовой неделе

ТАТЬЯНА ПЛУЖНИК 2021

Опрос при запуске
на новое гео



Опрос по результативности
рекламы

ТАТЬЯНА ПЛУЖНИК 2021

ИТОГИ 1,5 месяцев работы с
тестовой неделей гипотез

При затратах на рекламу 8392р,
заработано 28700р, примерно, по
минимальной стоимости работы, не
включая дополнительные услуги и
последующие коррекции. 

Окупаемость рекламы 241%



2021ТАТЬЯНА ПЛУЖНИК

Продолжаем работать

Продолжая работать, поменяла цель
на сообщения, протестировала три
гипотезы аудитория-креатив, одна
дала результат 180р за заявку, вторая
300р, и были отключены. 

 Самая результативная связка дала
такие результаты - 58 заявок по 108р.
И продолжает приносить заявки

Последующий  месяц работы,
бюджет 200р в день



Продолжение
работы  с

подологом

Татьяна Плужник


