
Кейсы (мои методы и результаты) продвижения некоторых сайтов в 2022-23г.г.

В кейсах упор сделан на динамику в Яндексе, так как за последний год многие сайты
имели проблемы с динамикой именно в нём.

Характеристики проектов:
- низкие бюджеты,
- малый срок продвижения по условиям заказчиков,
- перерывы в продвижении по финансовым причинам заказчиков,
- продвижение «вечными» методами без накруток и эмуляций,
- основной метод – оптимизация и увеличение внутреннего и внешнего контента.

Каждый месяц я создаю новый внутренний контент сайтов:
- увеличивается объем внутреннего контента,
- увеличивается количество продвигаемых запросов,
- растет количество внутренних ссылок за счет перелинковки,
- растут показатели качества сайтов.

Каждый месяц я создаю новый внешний контент с ссылками:
- увеличивается объем внешнего контента,
- увеличивается количество продвигаемых запросов,
- растет разнообразие ссылочного профиля,
- растет ссылочная масса.

Работаю с «вечными» не биржевыми статейными ссылками – сам их создаю.
- Статейные ссылки размещаю на сайтах, в блогах, в справочниках компаний, на
собственных сайтах.
- Форумы - сообщения, комментарии.
- Постинг в соцсети.
- Отзывы с ссылками на картах, отзовиках.
- Ссылки в комментариях к статьям, новостям и т.д.
- Ссылки в новостях, пресс-релизах.

Результаты:
- стабильный плавный рост видимости по запросам,
- рост ТОПовых позиций по запросам,
- рост показов сайта в органической выдаче Яндекса, Гугла,
- рост посетителей.

Некоторые мои "ноу-хау", которых нет у конкурентов:
- ВЫТЕСНЕНИЕ КОНКУРЕНТОВ - быстрое "белое" занятие 40-80% выдачи ТОП10-30 и
получение трафика вытесненных (за 3 страницу) конкурентов,
- КОНВЕРСИЯ - внедрение нового типа коммерческого фактора, который повышает
конверсию и целевой трафик, ускоряется подъем в ТОП,
- ПОСЕТИТЕЛИ ИЗ СОЦСЕТЕЙ - комплексный метод бесплатной рекламы в соцсетях,
результат - рост посетителей.

Эти методы применяются для проектов со средним и высоким бюджетом.

Сергей Ростов
Телеграмм - https://t.me/Rost_Sr
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№1. https://glassproekt.com
Сайт по остеклению.
Продолжительность работ по продвижению = 4 месяца, с перерывами.
Период работ – первая половина 2023г.
Цель работ – продвинуть тематику «безрамное остекление» по Нижнему Новгороду.

Метод - создание нового внутреннего и внешнего контента с ссылками:
1. создание на сайте нового подраздела по безрамному остеклению в 2-х видах:
- установка под ключ всех видов безрамного остекления – 7 страниц,
- продажа установочных комплектов для самостоятельной установки – 8 страниц.
Всего создано 15 новых страниц.
2. создание нового внешнего контента с ссылками на новые целевые страницы в 3 видах:
- статьи на сторонних сайтах,
- сообщения на форумах,
- посты в соцсетях.
Использовались не биржевые ссылки.
Ссылки создавались самостоятельно.

Динамика ссылок.

Результат работ:
По Нижнему Новгороду из 87 запросов в ТОП10 вышло 58 запросов.

Бонус
Дополнительным результатом было продвижение по Москве (бесплатное).
По Москве из 87 запросов в ТОП10 вышло 16 запросов, много запросов приблизилось к ТОП10.
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Позиции по Нижнему Новгороду
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Позиции по Москве
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Динамика видимости сайта по запросам в Яндексе по Нижнему Новгороду – с «0» до в
среднем 40% за 4 месяца!

Динамика показов сайта по запросам в Яндексе по Нижнему Новгороду за 4 месяца!

Продвижение закончилось 5 месяцев назад, а сайт сохраняет свои позиции по всем параметрам и
дальше будет сохранять очень долгое время!
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№2. https://constanta-group.net
№ 3. https://loft-peregorodki-spb.ru

Два сайта по перегородкам, принадлежащие одной фирме.
Период работ – конец 2022г., первая половина 2023г.
Продолжительность работ по продвижению при микро бюджете:
1-ый сайт - 3 месяца с перерывами,
2-ой сайт – 5 месяцев с перерывами.

У сайтов на входе было по 2 проблемы:
- аффилированность – одинаковые логотипы, адреса офисов
- наличие признаков накрутки трафика в середине 2022г.
- оба сайта не имели видимости по запросам.
Цель работ – продвинуть тематику «стеклянных перегородок» по Москве (1 сайт) и Санкт-
Петербургу (2 сайт).
На первом этапе производилась частичное снятие аффилированности.

Метод - создание нового внутреннего и внешнего контента с ссылками:
1.создание новых страниц:
- на сайте №1 новых страниц – 10 стр.,
- на сайте №2 новых страниц – 10 стр. плюс доработка старых текстов, их оптимизация и
перелинковка,
2. создание нового внешнего контента с ссылками на новые целевые страницы в 3 видах:
- статьи на сторонних сайтах,
- сообщения на форумах,
- посты в соцсетях.
Использовались не биржевые ссылки.
Ссылки создавались самостоятельно.

Динамика ссылок: 1-ый сайт

Динамика ссылок: 2-ой сайт
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Результаты работ по 1-ому сайту
Видимость сайта по запросам в Яндексе довольно быстро выросла с 0% до 15%

Видимость сайта по запросам в Гугле быстро выросла до 3%

Учитывая микро бюджет и продолжительность работ 3 месяца – отличный результат.

Результаты работ по 2-ому сайту
Видимость сайта по запросам в Яндексе быстро выросла с 0% до 12%, в среднем 10%

Показы сайта в Яндексе по запросам так же быстро выросли.

Учитывая микро бюджет и продолжительность работ 5 месяца с перерывами – отличный
результат.
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№4. https://mospion.ru
Цветочный онлайн магазин.
Продолжительность работ по продвижению = 4 месяца.
Период работ – весна-лето 2022г.

Цель работ – продвинуть тематику «покупки пионов» по Москве.
На входе сайт практически не имел
- ссылок,
- посетителей.
Низкий бюджет на продвижение.

Так как сайт, имея большое кол-во страниц, не имел ссылок и трафика, было принято
решение на начальном этапе создавать только ссылки. При чем, в основном анкорные, т.к.
время продвижения было ограничено.

Метод продвижения - создание нового внешнего контента с ссылками:
1. создание нового внешнего контента с ссылками на новые целевые страницы в 3 видах:
- статьи на сторонних сайтах,
- сообщения на форумах,
- посты в соцсетях.
Использовались не биржевые ссылки.
Ссылки создавались самостоятельно.

Количество и динамика ссылок на начальном этапе

Количество и динамика ссылок на сегодняшнее время
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Результаты
Динамика видимости по запросам в Яндексе

Динамика ТОПов в Яндексе

Динамика показов в Яндексе
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Результаты
Динамика видимости по запросам в Гугле

Динамика ТОПов в Гугле

Динамика показов в Гугле
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Динамика посетителей

Вывод
Применительно к этому сайту метод продвижения внешним контентом с ссылками в
рамках ограниченного времени себя оправдал и для Яндекса и для Гугла:
- значительно улучшились позиции по запросам,
- значительно улучшились важнейшие показатели – динамика видимости, показов,
ТОПов,
- приток посетителей возрос с 0 до 117 в сутки.
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№5. https:/ermogen.ru
Цель – улучшить видимость сайта по запросам в Гугле.

Метод.
Так как анализ причин снижения видимости сайта в Гугле относительно прежнего значения и
относительно Яндекса показал практически полное обнуление количества ссылок, было принято
решение создавать внешний контент с ссылками. Ссылки (внешний контент) для ранжирования в
Гугле так же важны, как и внутренний контент.

Метод продвижения - создание нового внешнего контента с ссылками:
1. создание нового внешнего контента с ссылками на новые целевые страницы в 3 видах:
- статьи на сторонних сайтах,
- сообщения на форумах,
- посты в соцсетях.
Использовались не биржевые ссылки.
Ссылки создавались самостоятельно.
2. так как на сайте размещено более 58.000 товарных страниц, производилась массовая
постраничная переиндексация сайта не прямым оповещением поисковых систем.

Результаты
Видимость в Гугле существенно выросла – это и была цель задания
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Рост количества запросов в ТОП в Гугле

Рост кол-ва эффективных показов сайта по запросам в Гугле в 3 раза!!!

Вывод

Сайт
- не только вернул видимость по запросам в Гугле, но и улучшил ее и
- УВЕЛИЧИЛ В 3 РАЗАКОЛИЧЕСТВО ЭФФЕКТИВНЫХ ПОКАЗОВ по Москве.
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№6. Один из моих оригинальных методов продвижения в Яндексе и Гугле

Его можно назвать –

«Реклама без оплаты кликов и продвижение в органической выдаче Яндекса и Гугла
без SEO»

Производится реклама компании без оплаты кликов!
Результат сохраняется на годы без оплаты!
Оплата только за само создание рекламы, только за работу!

ВАША КОМПАНИЯ ЗАЙМЕТ 40-80% ВЫДАЧИВ ЯНДЕКСЕ И ГУГЛЕ НА 1-3
СТРАНИЦАХПО ВАЖНОМУ ЗАПРОСУ И ВЫТЕСНИТ МНОГО КОНКУРЕНТОВ ЗА 3-
Ю СТРАНИЦУ:

- с 1-ой страницы выдачи будет вытеснено 3-5 конкурентов - их места займет информация
о вас,
- со 2-ой страницы выдачи будет вытеснено 5-8 конкурентов- их места займет информация
о вас,
- с 3-ой страницы выдачи будет вытеснено 5-8 конкурентов- их места займет информация
о вас....

Вероятность выбора вашей компании потенциальным клиентом многократно возрастет за
счет того, что вы займете много строк на 1, 2, 3 страницах выдачи Яндекса и Гугла.

Срок выполнения = 2 месяца при месячном бюджете 30т.р. При меньшем бюджете срок
выполнения увеличится.
Рост компании и вытеснение конкурентов начнутся с конца 1-го месяца работ и
продолжатся еще 2 месяца и достигнут возможного максимума в конце 3-го месяца с
начала работ.

Одновременно будет создано более 50 ссылок, в том числе статейных и будет создано
несколько мини сайтов.
Возможно одновременное создание отзывов за доп. оплату.

Все это параллельно приведет к росту сайтов по запросам.

Сергей
Телеграмм https://t.me/Rost_Sr

Пример реализации метода смотрите ниже…
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Информация об услуге компании заняла 5 строк на 1-ой странице органической выдачи
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Информация об услуге компании заняла 8 строк на 2-ой странице органической выдачи
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Информация об услуге компании заняла 8 строк на 3-ой странице органической выдачи
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