
Отчёт клуб «Мандарин»

Представляю вашему вниманию продолжение 1-
го отчёта, в котором будет подробно расписана 
работа в течение месяца и план на следующий 
месяц.



Отработаны ответы на отзывы в Яндексе



Отработаны ответы на отзывы в Яндексе



Добавлены новые фотографии в категории 
«еда»



Добавлена новая публикация в Яндекс бизнес



Добавлены новые отзывы на 2GIS и отработаны ответы 
на них



Добавлены новые отзывы на 2GIS и отработаны ответы на 
них



Добавлены новые отзывы на 2GIS и отработаны ответы на 
них



Добавлены новые отзывы на 2GIS и отработаны ответы на 
них



Добавлены новые фотографии на 2GIS





Подводя итог о проделанной работе, хочу отметить 
колоссальный результат, который можно заметить в 
статистике:
+31% переходов в профиль
+30% проложено маршрутов
+19% нажатий «позвонить»
+53% переходов на сайт
Это сделано собственными силами без вложений в 
рекламный бюджет, в который предлагается вложить в 
системе Яндекса и увеличить эти показатели в разы и 
подняться в поисковой выдаче среди конкурентов.



План на следующий месяц 
Задачи:

● Упаковка карточек Яндекс и 2Gis
● Добавление новых отзывов, в 

соответствии с тарифом 
● Отработка негативных отзывов 
● Добавление публикаций, в 

соответствии с тарифом 
● Написание статей на Яндекс Дзен и 

vc.ru
● Добавление историй на Яндекс 

Карты
● Подключение рекламы в Яндексе. 



Рекомендации на следующий месяц 
Поскольку первый месяц работы включает в себя только упаковку карточки, то есть 
оформление и проведение предварительных подготовительных рекламных 
мероприятий – это первое. 

Второе – это использование основными конкурентами рекламы в Яндексе, что 
позволяет им закрепиться на первых позициях. Ее преимущество в том, что это даёт 
эффективный результат в сочетании с ведением карточек (чем мы и занимались первый 
месяц). И подключение рекламной кампании позволит нам выйти на первые позиции и 
стать лидерами среди наших конкурентов. 
Подключив её, организация значительно поднимется в поисковой выдаче, увеличится 
число просмотров, переходов на сайт и, соотвественно, увеличится прибыль, за что мы 
и боремся. В Яндексе оптимальным рекомендуемым рекламным бюджетом, мы видим, 
что является стоимость в 13800 рублей, установленная  самим сервисом в зависимости 
от масштаба самого заведения и его рентабельности, которая позволит, как говорилось 
ранее повысить свои показатели у статистики и привести большее количество клиентов.


