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Обзор 

Заказчик: IVANOV STUDIO – студия фитнеса и танцев в самом центре города 

Сайт: https://vk.link/ivanov_studio_67 

Регион показа рекламы: город Смоленск 

Основная цель: увеличить узнаваемость студии, а также количество заявок на 

пробное занятие 

 

Какие были сложности? 

У студии нет собственного сайта и не планировалось его разрабатывать, так как 

клиент хотел протестировать рекламу в Яндекс Директ. Поэтому вести рекламу 

нужно было на группу ВК. Также не был создан аккаунт в сервисе Я.Бизнес для 

отображения на Я.Картах. Поэтому клиенты приходили только через группу ВК и 

через знакомых. Нам необходимо было разработать лендинговый сайт по группе 

ВК и создать рекламу с нуля.  

 

Что было сделано? 

Первоначально был разработан сайт по группе ВКонтакте с помощью 

инструментария ВК. На сайт были добавлены УТП студии и основное 

предложение «Первое пробное занятие – бесплатно до 15 июня». Дополнительно 

были актуализированы услуги и стоимость абонементов в сообществе студии. 

Таким образом, получился лендинг, представленный ниже на скриншотах. Далее 

был создан аккаунт в Я.Бизнес и заполнена карточка организации для 

отображения организации в Я.Картах. Для повышения рейтинга студии были 

добавлены публикации о новостях компании (открытие нового направления, 

бесплатное пробное занятие). 
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Разработанный сайт по группе ВКонтакте 
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Аккаунт в Я.Бизнес 

  

 

Было собрано 177 ключевых слов, которые были разбиты на 17 групп для 

рекламной кампании на поиске и на 3 группы для РСЯ. Также в РСЯ, помимо 

ключевых запросов, в качестве таргетингов были использованы сайты 

конкурентов и семантика по конкурентам. Для каждой группы было написано по 2 

варианта продающих текстовых объявлений.  

 

Несколько примеров объявлений в поисковой выдаче 
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Несколько примеров объявлений в РСЯ 
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Результаты рекламы 

В качестве ключевой конверсии выступала «Переход в сообщество ВК». Так как 

коллтрекинг у клиента отсутствовал, звонки не фиксировались. 

 

Период: 03.06.2024 - 15.06.2024 

 

 

Были достигнуты следующие цели: 

Переход в ВК: 55 

Переход в мессенджер ВК: 4 

Клик по номеру телефона: 3 

 

По результатам работы рекламы удалось узнаваемость организации в 

небольшом городе, а также привлечь клиентов на пробные занятия: по итогу на 

пробное занятие записалось около 10 человек. 

 


