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Обзор 

Заказчик: Фитнес-клуб нового формата «Атом» в городе Нижнекамск.  

Сайт: cf-atom.ru 

Регион показа рекламы: Нижнекамск 

Цель: получение заявок на пробные тренировки 

 

Что было сделано? 
Компания занимается проведением групповых тренировок в Казани и 

Нижнекамске. Так как с загруженностью фитнес-клуба в Казани проблем не 

было контекстная реклама настраивалась только для города Нижнекамск.  

Основной целью было получение заявок на бесплатную пробную 

тренировку на сайте. Для достижения данной цели было принято решение 

разрабатывать три типа рекламных кампаний: реклама на поиске, реклама 

в РСЯ и мастер рекламных кампаний. Основной акцент в объявлениях был 

сделан на расположение клуба и бесплатную тренировку для новых 

клиентов. 

Всего было собрано 109 ключевых слов. На основе ключевых слов были 

сформированы группы запросов (14 групп на Поиске и 5 групп в РСЯ). Перед 

разработкой рекламных объявлений были проанализированы тексты 

конкурентов и составлены собственные качественные рекламные 

объявления. Для каждой группы было написано по 2 варианта объявлений. 

Помимо этого, был подготовлен тщательно отобранный список  

минус-фраз. 
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Примеры разработанных объявлений на Поиске 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

 

Примеры разработанных объявлений в РСЯ 
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Результаты рекламы 

В качестве целевых конверсий выступали «Отправка формы», «Переход в 

мессенджер», «Клик по номеру телефона».  

Период: 26.04.2024-25.05.2024 (один месяц) 

 

 
Были достигнуты следующие цели: 

Отправка формы: 7 

Клик по номеру телефона: 23 

Переход в мессенджер: 10 

По результатам работы рекламы удалось увеличить количество заявок на 

бесплатную пробную тренировку в фитнес-клуб в г. Нижнекамск. 

 


