Свободные ниши для бизнеса
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У желания много возможностей, а у нежелания - много причин. Именно такой тезис лучше всего подойдет для тех, кто не видит для себя никаких шансов для создания и развития собственного бизнеса. Бесспорно, поиск точки приложения своих способностей в бизнесе для многих становится проблемой, и конечно, всегда необходимо с чего-то начинать, тщательно взвешивать и анализировать, правильно выбирать то направление бизнеса, которое не приведет к неоправданным инвестициям и скорому банкротству. Попробуем сформулировать все то основное, что уже давно придумано и проверено также когда-то только начинающими покорителями вершин бизнеса. 

Основные виды бизнеса для начинающих

Все новички, как правило, начинают анализировать возможные варианты создания своего бизнеса в четырех сферах:

· производство - выполнение работ, производство товаров, оказание услуг;

· коммерция - принцип простой: "купил подешевле - продал подороже";

· финансы - инвестиции, операции с валютой и ценными бумагами;

· посредничество - получение своего процента на пути между производителем и потребителем.

Некоторые идут своим путем, правда, вскоре возвращаются к хорошо отлаженным сферам получения прибыли, для начала лучше не рисковать - найти свое место можно и в тех сферах, которые уже "работают". 
Прибыль без вложений

Любой бизнес, особенно на момент своего создания требует определенных вложений. В это связи, широко представленные в Интернете предложения о создании бизнеса без вложений можно пропустить и забыть - такого бизнеса не возможно в принципе. Если же говорить о серьезных вещах, то, помимо умственных, физических и временных затрат, придется для начала более-менее приличного бизнеса вложить примерно 2-3 тысячи долларов. Даже если вы намерены сидеть дома за компьютером и работать в сети, как минимум, вам необходим будет тот же компьютер, подключение к сети и масса полезных программ, а ведь это тоже определенные вложения в бизнес, плюс регистрация предпринимательства. Реальная же сумма первоначальных вложений может оказаться и большей. К тому же не стоит забывать разброс диапазона: одно дело - создать корпорацию, другое - платный туалет. 

Где искать свободную нишу для бизнеса
Искать свободную нишу для воплощения своих идей следует там, где нет сильной конкуренции, а в идеале - где ее нет вообще. Именно отсутствие конкуренции прямо влияет на уровень доходов, правда, всегда следует помнить, что показатель успешности бизнеса отнюдь не заключается в размерах прибыли. Прибыль - фактор динамический, а вот удержать завоеванные позиции по уровню текущих вложений важно на постоянной отметке. 

Креативность - первый фактор успеха
Если вы пробежитесь по основной массе бизнес идей интернета, то окажется, что все они уже не новые. Конечно, ничто не мешает воспользоваться тем, что уже лежит на поверхности и, так или иначе, приносит прибыль, но такой подход неминуемо вовлечет вас в лоно конкуренции. Вообще в плане новых и креативных бизнес-идей Интернет - не лучший помощник. Даже если идея действительно уникальна, прикиньте, сколько уже, таких как вы интернет-пользователей откликнулись на эту готовую идею и начали ее воплощать. Самый лучший вариант - думать своей головой. Ни один новый бизнес не начинался без творческого подхода, а готовые идеи могут сослужить несколько иную службу, чем безусловное ими руководство - возьмите готовое за основу и придумайте свое. 

Четыре шага на пути к поиску своего бизнеса 
Ну и, наконец, о самом главном. Сделайте всего четыре шага, и вы найдете свой путь в бизнесе:

1. Проанализируйте рынок потребления вашей местности (региона). Подробное изучение и анализ уже существующих моделей и занятых ниш позволит выделить то, что еще не освоено.

2. Используйте не одну какую-то свою способность, а несколько лучших. Сделайте свое предложение универсальным, рассчитанным на широкий диапазон потенциальных потребителей, клиентов, заказчиков и т.д. Если ваши способности не столь многогранны, выделите две-три наиболее лучших, пусть и не равнозначных, самое главное, чтобы недостаток одной с успехом компенсировался преимуществом другой. 

3. Обязательно ставьте высокие задачи и осваивайте все представившиеся возможности. Такой подход гарантирует поступательное развитие бизнеса. 

4. Забудьте об алгоритмах успешного бизнеса. Их не существует. Только с творческим подходом и разумными амбициями, четко рассчитанной финансовой политикой и анализом можно чего-то достигнуть. Даже с минимальными стартовыми инвестициями, но сделанными с умом, люди добиваются успеха, и в тоже время огромные по финансовым вливаниям стартапы уже канули в небытие.  
