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ПРОФЕССИОНАЛЬНЫЙ ОПЫТ

ООО КонсалтРус, Москва, Россия •09/2009 – Настоящее время

Право и Консалтинг, Бизнес Девелопмент, Управление Проектами

Заместитель Генерального Директора 

Более подробная информация на собеседовании или во время интервью. 

Юридическая функция 

Оказание консультационных услуг по вопросам Коммерческого, Гражданского, Корпоративного, Международного, Трудового права, а также Недвижимости и другим отраслям права. 
Разработка и экспертиза контрактов,  включая двуязычные и международные (Поставка, Подряд, Аренда, Оказание Услуг, ВЭД контракты, Дистрибьюторские Соглашения, Соглашения о неразглашении Конфиденциальной информации и другие типы контрактов).
Структурирование и оптимизация сделок и бизнес процессов. 
Минимизация и устранение рисков. Разрешение споров и медиация.
Организация регистрационной работы. В частности, но, не ограничиваясь, Регистрация юридических лиц и индивидуальных предпринимателей, регистрация прав на недвижимое имущество и т.п.
Проведение правовых исследований. Участие в дискуссиях, форумах, семинарах и тренингах. 
Составление юридических заключений и юридически значимых документов по широкому спектру вопросов (учредительные документы, протоколы, решения  и другие корпоративные документы). 
Представительство клиентов перед контрагентами и во взаимодействиях с государственными органами, включая участие в переговорах от их имени. 
Менеджерская функция

Содействие в руководстве фирмой, координации действий сотрудников и внештатных специалистов.  Развитие клиентских отношений и работа с клиентами из разных индустрий, в частности, но, не ограниваясь, FMCG, Консалтинг, IT&Internet, Marketing&PR, Кино, Развлечения.
Участие в проектной работе, включая руководство проектами. Оказание поддержки в start-up проектах.

Denton Wilde Sapte LLP, Москва, Россия • 2008 – 2009

Международная юридическая фирма
Юридическая функция 

Консультировал клиентов по правовым аспектам Retail, FMCG и смежным индустриям, а также участвовал в переговорах от их имени.
Разрабатывал и проводил  экспертизу контрактов, включая двуязычные и международные (Поставка, Подряд, Аренда, Оказание Услуг, ВЭД контракты, Дистрибьюторские Соглашения, Соглашения о неразглашении Конфиденциальной информации и другие типы контрактов). 
Структурировал и оптимизировал сделки и бизнес процессы. 

Минимизировал и устранял риски. Разрешал споры.
Проводил исследования правовых вопросов, подготавливал информационные материалы по изменениям в законодательстве в целях повышения известности/узнаваемости компании и развития клиентских отношений. 

· Назначен на секондмент в Amex (помимо договорной работы, в частности, обеспечивал соответствие заключаемых договоров US FCPA);

· Успешно выполнил Due Diligence для компании Quick SAS;

· Разработал и провел тренинг по правовым аспектам дистрибьюторских соглашений, существенно обозначая правовые риски и пробелы в законодательстве по данной тематик.
Менеджерская функция

Сформировал, руководил и осуществлял контроль за проектной командой (8 человек). Провел исследование Retail рынка; разработал маркетинговый инструментарий и соответствующий плана действий; подготавливал коммерческие предложения. Активно поддерживал и развивал отношения с существующими и потенциальными клиентами. 

· Разработал стратегию развития юридической практики в Retail сфере;

· Был назначен представителем фирмы на заседаниях Российской Ассоциации Прямых Продаж;

· Активно поддерживал и развивал отношения с существующими и потенциальными клиентами; 

· Посещал и учувствовал в конференциях, семинарах и различных мероприятиях, развивая деловые контакты.

Помимо этого:

· Составил Руководство (Справочник) по развитию бизнеса в Retail сфере. (Внутренний документ объемом в 120 страниц, включающий в себя базу данных по потенциальным клиентам);

· Разработал и обеспечивал обновление календаря мероприятий в Retail сфере;

· Опубликовал статью “Протекционизм: Феномен двойных стандартов” (Бюллетень РБТП, выпуск 6/Июль-Август 2009).
ЗАО Дикая Орхидея, Москва, Россия • 2007 – 2008

Мультибрендовая сеть магазинов, специализирующаяся на производстве, оптово-розничной торговле нижним бельем, домашней и пляжной одеждой.

Начальник отдела внешнеэкономической деятельности (Юрисконсульт)

Взаимодействуя с Топ менеджментом компании, выполнял одну из ключевых ролей в обеспечении юридической поддержки и сопровождения экспансии бизнеса в зарубежных юрисдикциях (Великобритания, Италия, Китай, Гонконг), а также внешней экономической деятельности. 
В частности, но, не ограничиваясь в этой роли:
· консультировал по широкому кругу вопросов права и бизнеса, связанных с международными проектами; 
· разрабатывал и  проводил экспертизу договоров поставки, дистрибуции, оказания услуг и выполнения работ и др., включая двуязычные и международные;
· взаимодействовал с внешними консультантами, менеджерами, агентами и контрагентами в Великобритании, Италии, Китае, России (банки, фонды, риэлтерские агентства и т.п.). В частности, координировал работу и осуществлял контроль за своевременным исполнением определенных этапов start-up проекта и контрактных обязательств; 

· содействовал оптимизации рабочих и бизнес процессов;

· участвовал в структурировании сделок; 

· минимизировал и устранял риски, разрешал споры.
Основные достижения:

· Внес значительный вклад в обеспечение бизнес start up (включая открытее магазина) в Великобритании, с учетом всех установленных сроков и требований;

· Заложил основы функционирования работы отдела внешнеэкономической деятельности (ВЭД), к примеру, провел ряд собеседований, определял, назначал и делегировал задания, координировал и контролировал работу персонала, находящегося в прямом или косвенном подчинении;
· Содействовал переговорному процессу и оказывал юридическое оформление проекта по внедрению системы Axapta. 

· Успешно провел ряд переговоров, в особенности  фокусируясь на вопросах понижения стоимости, а также иных выгодах и преимуществах для компании.
ЗАО Торговая Компания Алмаз-Холдинг и  Ко, Москва, Россия• 2003 – 2007

Торгово-производственная ювелирная компания

Юрист/ Менеджер по ВЭД
Юридическая функция 

Успешно и своевременно обеспечивал комплексное юридическое сопровождение деятельности компании, фокусируясь на вопросах ВЭД, недвижимости, трудового, международного, корпоративного, коммерческого, и административного права. 
В частности, но, не ограничиваясь, в этой роли осуществлял:

· обеспечение надлежащего оформления документов и получения лицензий, свидетельств, сертификатов и иных разрешительных документов в сфере деятельности компании; 

· разработку и экспертизу контрактов, включая двуязычные и международные (Поставка, Подряд, Аренда, Оказание Услуг, ВЭД контракты, Дистрибьюторские Соглашения, Соглашения о неразглашении Конфиденциальной информации и другие типы контрактов;

· корпоративное сопровождения деятельности компании, а также ее дочерних и зависимых лиц, в том числе: разработка документов для проведения корпоративных процедур, регистрация корпоративных процедур в ЕГРЮЛ, разработку шаблонов и документов, необходимых для ведения реестра акционеров; ведение реестров акционеров и т.п.;

· взаимодействие со структурными подразделениями компании и консультирование сотрудников компании по юридическим вопросам;

· структурирование и оптимизацию сделок и бизнес процессов, минимизацию и устранение рисков;

· комплексное сопровождение развития бизнеса (торговой сети). В частности,  но не ограничиваясь:

· поиск помещений под магазины с наилучшим месторасположением, учитывая директивы руководства и корпоративные стандарты;

· сопровождение и участие в  комплексе переговоров по аренде недвижимости;

· юридическое обеспечение сделок с недвижимостью. 

· обеспечение претензионной работы: разрешение споров  в судебном и досудебном порядке, медиации.
· Внес ключевой вклад в обеспечение юридического сопровождения выстраивания и функционирования ВЭД;

· Обеспечил полное юридическое сопровождение сделок с недвижимостью (аренда, купля-продажа;
· Активно участвовал в региональной экспансии и работе с филиалами. В частности, обеспечил полное сопровождение сделок с недвижимостью (аренда, купля-продажа);

· Внес значительный вклад в обеспечение контрактного менеджмента и менеджмента документов регулирующих органов.

Менеджерская функция

ВЭД

В связи с развитием компании дополнительно к основным обязанностям взял на себя выполнение менеджерской функции по ВЭД, что значительно повлияло на успешный start-up ВЭД компании с нуля. Активно работал с Топ менеджментом компании. 

• Обеспечивал административную, юридическую и менеджерскую поддержку Генеральному директору. В частности, организовывал встречи; оптимизировал рабочие процессы; в рамках делегированных полномочий руководил и координировал персонал, вовлеченный во ВЭД. Осуществлял контроль за соблюдением контрактной дисциплины, как иностранными контрагентами, так и персоналом компании; 

• Внес весомый вклад в развитие ключевых партнерских отношений с иностранными контрагентами: по мере возможности обеспечивая консультационную поддержку по общим и частным вопросам бизнеса и права, поддерживал постоянную переписку, подготовил и провел значительное количество переговоров; 

• Содействовал разработке и оптимизировал рабочие процессы между компанией и контрагентами, а также внутри компании на участке ВЭД;
• Осуществлял лидерские, менторские, тренерские и коучинговые функции в отношении персонала, вовлеченного во ВЭД.
Ключевые достижения:

• В кратчайшие сроки реализовал проект в рамках холдинга: Проведение корпоративного due diligence 5 компаний, а также последующее создание и последующее ведение по 5 компаниям реестров владельцев именных ценных бумаг (в электронном и бумажном виде) с учетом внутрикорпоративных стандартов и требований законодательства;

• Внес значительный вклад в реализацию магазинами торговой сети (более 80 магазинов по России) политики по соблюдению требований относительно материальной ответственности сотрудников. В частности, это включало разработку шаблонов договоров о материальной коллективной и индивидуальной ответственности сотрудников, а также создание и ведение базы данных соответствующих договоров (в электронном виде и в бумажном), активное взаимодействие с директорами магазинов;

• Безупречная работа команды и успешный start-up ВЭД в отведенные сроки значительно укрепила позиции компании на российском ювелирном рынке, сделав Алмаз-Холдинг одной из лидирующих российских ювелирных компаний, импортирующих продукцию из Италии;

• Внес весомый вклад в выстраивание международной логистической цепочки;

• Значительно повлиял на развитие и управление отношениями с международными партнерами.

Частная практика, Москва, Россия • 2001 – 2003

Консультирование компаний и индивидуальных лиц по общим вопросам права и бизнеса.  

· Оказывал юридические консультации компаниям и физическим лицам по вопросам корпоративного, гражданского права и правовым вопросам в сфере недвижимости;

· Обеспечивал процесс создания и государственной регистрации юридических лиц;

· Разрабатывал и проводил экспертизу коммерческих договоров.

Российский Университет дружбы народов (РУДН), Москва, Россия • 2000 – 2001

Государственное образовательное учреждение.

Юрисконсульт

Юридическая функция 

Успешно решал вопросы правового и административного характера, фокусируясь на недвижимости, образовании и административно-хозяйственной деятельности. В частности, разрабатывал и проводил экспертизу договоров аренды, договоров об оказании услуг; разрешал споры; взаимодействовал с клиентами и контрагентами, включая проведение переговоров; разрабатывал внутренние акты; обеспечивал документооборот и создал базы данных документов. 

Менеджерская функция

Эффективно оказывал всестороннее содействие в планировании, подготовке конференций, фестивалей и других мероприятий (до 1500 человек).
ОБРАЗОВАНИЕ

Диплом магистра права. Публичное экономическое право
Российский Университет дружбы народов, Москва

Диплом переводчика (с английского на русский)

Российский Университет дружбы народов, Москва

КУРСЫ

Сертификат Российского Университета дружбы народов

Организационные и правовые аспекты малого предпринимательства в Российской Федерации 

Сертификат Cambridge ESOL Level 1 

ESOL International (юридический английский)

ТРЕНИНГИ 

(названия тренингов  приведены с сохранением языка оригинала)
Внутренние тренинги DWS LLP:
· Share Sale Agreement. The Purchase Price

· Certain Legal Aspects of Distribution Contract in Russia

· Choice of Law and Arbitration Clauses

· Corporate Debt Restructuring. Where Do We Start?

· Debt Equity Swaps in Workouts (seminar)

· Factoring Agreement 

· An Overview of Debt Restructuring

· Introduction to LNG

· Caspian and Black Sea Oil & Gas Pipelines – 

A Tale of Two Seas

· Certain Aspects of Subsoil Law

· The Use of SPCs and Orphan Trusts in Aircraft Finance Transactions 

· Aircraft Finance. Operating Leases and Finance Leases 

Тренинги & Семинары, проведенные сторонними организациями:

· KPMG: SPAs vetting (review of the financial & accounting aspects of the SPAs)

· KPMG: Completion period monitoring

· Baker & McKenzie: Franchising 

· PACE: Business Development (Training and Workshop)

ТЕХНИЧЕСКИЕ НАВЫКИ
MS Word • MS Excel • MS Outlook • Open Office • MS Power Point • Adobe Photoshop • Adobe Acrobat • 

Гарант/ Консультант Плюс 

СОЦИАЛЬНАЯ ДЕЯТЕЛЬНОСТЬ

Бизнес Клуб Argamak
Студенческая Ассоциация «Кардэшлек» (В настоящее время куратор. С 2000 по 2006 – Основатель/Президент.)

Принимаю активное участие в благотворительности и социальных акциях.

ХОББИ

Самообразование и развитие, коучинг, фото (www.2m.livejournal.com), проза, путешествия, кулинария, спорт (фитнесс, йога, плавание), познание мира и людей.

РЕКОМЕНДАТЕЛИ 

Откина Анна

Партнер в компании SNR Denton (Denton Wilde Sapte LLP)

Тел.: +7(495) 229 23 33

Email: anna.otkina@snrdenton.com
Сахаров Олег

Начальник договорного отдела в ЗАО Дикая Орхидея 

Тел.: +7 (916) 394 92 07 

Щелочков Юрий Александрович

Начальник Юридического департамента в ЗАО Торговая Компания Алмаз-Холдинг и Ко

Тел.: +7(495)956-89-89 

Email: urist@almaz-holding.ru 

