	21 сентября в 10:00 по МСК (суббота)
	


10-часовой Интернет-тренинг
 

33 ТЕХНИКИ ВЗРЫВНЫХ ПРОДАЖ НА ВЕБИНАРАХ
 

 Как продавать на вебинарах, не краснея?
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Вы думаете, что это несправедливо?
 
В Ваших вебинарах куча полезного материала, но никто ничего не покупает?

На Ваши вебинары ходит много людей, всем всё нравится, но почему-то покупают мало?
Вам говорят, что Вы настоящий профессионал своего дела, но Вам каждый раз всё труднее и труднее продавать свои тренинги и семинары?

Вы сами понимаете, что Вы можете многое и у Вас есть успешный опыт Ваших клиентов, но понятия не имеете, как продавать много и дорого?

Вы видите в Интернете, как люди, новоиспечённые эксперты, не обладая и десятой частью тех знаний, которыми владеете Вы, собирают на своих вебинарах сотни людей, продают свой коучинг по заоблачным ценам, а их продажи на вебинарах исчисляются десятками тысяч долларов. А Вы, даже делившись на своих вебинарах самым сокровенным, не можете перешагнуть планку продаж в несколько сотен долларов с одного вебинара?

Участвуйте в Интернет - тренинге "33 техники взрывных продаж на вебинарах" и создайте себе, наконец, стабильный источник дохода от продажи ваших знаний и опыта.

 
Неужели это гипноз?
 

Бывало ли у Вас такое: Вы оказывались на вебинаре известного тренера, и Вас магическим образом начинало тянуть что-то у него купить?

На вебинаре Вам никто и ничего не навязывает. Тренер просто говорит, рассказывает, задаёт вопросы, показывает картинки. А у вас возникает желание купить всё, что он предлагает. Вы не понимаете, почему так происходит, но Вы чувствуете, как желание покупать нарастает с каждой минутой вебинара внутри Вас.
· Вы понимаете, что Вам жутко интересно на вебинаре.
· Вы хотите закрыть его, но не можете оторваться от экрана.
· Вы, сами того не желая, отвечаете на вопросы тренера в чате.
· Вы понимаете, что он не говорит ничего нового, но, чёрт возьми, Вы ждёте уже с середины вебинара, когда же он уже даст ссылку на свой продающий текст, чтобы можно было купить.

· И самое главное - Вы хотите также никому ничего не навязывать, но чтобы люди на вебинаре ждали и хотели купить у Вас ваши продукты или услуги.

Если у Вас такое было, то после тренинга "33 техники взрывных продаж на вебинарах" Вы научитесь делать также на своих вебинарах.

Если у Вас этого не было, значит, Вы ещё не видели, как настоящие мастера продают, не продавая. Используйте возможность научиться этому на тренинге "33 техники взрывных продаж на вебинарах".

 

Если Вы тренер, коуч или профессиональный консультант, то у Вас сейчас есть только две дороги…
 

Первая дорога. Либо Вы максимально быстро, в короткие сроки учитесь продавать на вебинарах, не продавая, используя пошаговые инструкции и шаблоны тренинга "33 техники взрывных продаж на вебинарах" и уже на следующий день после тренинга, просто переделав структуру вебинара, начинаете получать настоящую заслуженную отдачу от своих знаний и опыта.

Вторая дорога. Либо Вы продолжаете ходить по вебинарам чужих тренеров, не понимая, почему Вы знаете больше них, но они продают на много больше Вас.
Сделайте, наконец, правильный выбор, хватит обманывать себя!
Участвуйте в тренинге "33 техники взрывных продаж на вебинарах" и поднимитесь на следующий уровень в своей карьере!

 


 

Что Вы узнаете из тренинга?
 
· Как структура продающего вебинара должна зависеть от типа аудитории?
· Зачем и как быстро, за несколько минут, повышать лояльность аудитории к себе на продающих вебинарах?

· Какие ошибки ведут к отсутствию продаж или очень низким продажам на вебинарах?

· За что действительно люди платят большие деньги на продающих вебинарах?

· Как продавать много на вебинарах, если нет собственных результатов и нет результатов своих учеников?
· В каких моментах продающего вебинара нужно разговаривать не останавливаясь, а в каких – молчать, чтобы продавать много и дорого?
· Какие практические задания на вебинаре "убивают" продажи, а какие увеличивают продажи в разы?
 
Чему Вы научитесь в тренинге?
 

· Быстро повышать доверие аудитории к себе на продающих вебинарах, даже если участники вебинара видят вас в первый раз.

· Быстро подбирать цепляющие заголовки для своих продающих вебинаров, чтобы максимально увеличивать количество их участников.

· Правильно подбирать стратегию защиты от провокаций участников вебинара, чтобы не снижать, а увеличивать продажи на вебинарах.

· Увеличивать в несколько раз ценность своего продукта (тренинга, консультации, коучинга, консалтинга), не вкладывая в это дополнительно денег.
· Правильно рассказывать истории о себе и своих клиентах (учениках), показывая в максимально выгодном свете свой продукт.
· Продавать дорого свои продукты и услуги даже при низкой посещаемости вебинаров.
· Делать предложения на вебинарах, от которых невозможно отказаться.
 




Вот что говорят клиенты о работе со мной:
 

	
	

	
	

	
	


 

Какие проблемы Вы сможете решить, пройдя тренинг?
 

· Перестанете терять деньги на вебинарах.
· Избавитесь от проблем с низкой посещаемостью ваших вебинаров.

· Сможете, наконец-то, по - настоящему окупить все свои затраты денег и времени, потраченные на своё развитие.

· Сможете начать хорошо зарабатывать на своих знаниях и опыте даже в условиях жуткой конкуренции, когда постоянно появляются новые эксперты в Интернете в вашей теме и нише.
· Начнёте получать в несколько раз больше денег от своих вебинаров и тренингов, которые можете истратить на себя, на своё обучение или на использование более дорогих способов привлечения качественных клиентов из Интернета.
 

Кому обязательно нужно пройти этот тренинг?
 

· Тем, кто не хочет продавать на вебинарах.
· Тем, кто стесняется и испытывает волнение, когда начинает продавать на вебинарах.
· Тем, кто в принципе ненавидит продажи.
· Тем, кто недоволен своим финансовым положением и хочет его улучшить.
· Всем тем, кто хочет или уже пытался подняться на более высокий профессиональный уровень, но до сих пор этого не сделал.

 

Для кого информация тренинга будет бесполезной?
 

· Для тех, кто  привык довольствоваться малым и избегает серьезных изменений в своей жизни.

· Для тех, кто смирился со своим положением и считает, что лучше уже быть не может.

· Для тех, кто не готов много работать и учиться, чтобы достичь финансового благополучия.

· Для тех, кто уверен, что в жизни можно достичь чего-то серьезного, только имея нефтяную вышку.
· Для тех, кто считает, что успех – это эгоизм, и главная цель любого человека состоит в том, чтобы помогать людям, совмещать эти вещи невозможно.



Почему продажам на вебинарах нужно учиться
у Сергея Загородникова?
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	Инфопродюсер. Эксперт по монетизации знаний и жизненного опыта. Помогает коучам, тренерам и профессиональным консультантам продвигать себя в Интернете. Сертифицированный Коуч Нового Кода IPS. Совладелец компании "DigitalPack. Центр аутсорсинговых технологий инфобизнеса".
Автор тренингов "Мастер деловых связей", "Я – Звезда!",  "Битва манипуляторов".

Учился у таких известных и признанных экспертов, как Андрей Парабеллум, Антон Ельницкий, Николай Мрачковский, Ицхак Пинтосевич, Александр Белановский.


В прошлом – человек, работающий по найму в крупной корпорации. Сегодня — успешный предприниматель, профессиональный тренер и инфопродюсер.

 

Женат, отец двоих детей.

 

Убеждён, что посредственности пробьются сами, а талантливым, умным и скромным людям, чтобы добиться успеха, обязательно нужно работать над собой, над своими убеждениями и, в первую очередь, над навыками продаж.

 

 

 

Отзывы моих клиентов:
	
	

	
	

	
	


 

Когда и где?
 
21 сентября в 10:00 по МСК.
 
Это будет вебинар длительностью 10 часов с перерывами и перекусами (каждый на своей кухне:)).

 

Ещё Вам стоит знать заранее, что это будет не просто лекция на 10 часов, это будет очень практический тренинг, как и всегда на моих тренингах и семинарах.

 

Придётся работать в реальном времени. Маленький кусок теории => шаблон, инструкция или образец => внедрение => ответы на возникшие вопросы.

 

И так 33 раза:).
Как принять участие на тренинге?
 
Участники тренинга "33 техники взрывных продаж на вебинаре" помимо основных техник и знаний дополнительно получат:

 

	Что получит участник тренинга?
	Стоимость, руб.

	Онлайн участие
	4700

	Запись тренинга
	4700

	Чек-лист для аудита готовности и качества продающего вебинара.
	700

	5 речевых модулей (скриптов) для стимулирования продаж на продающих вебинарах.
	1900

	3 речевых модуля (скрипта) для работы с "троллями" на вебинарах и реагирования на неудобные вопросы.
	1500

	Аудит записи Вашего продающего вебинара.
	4900

	Запуск Вашего нового продающего вебинара с учётом моих рекомендаций (не менее 2-х скайп-консультаций).
	4900

	Написание истории "Золушки" (личной истории успеха) под Ваш новый тренинг (не менее 2-х скайп  - консультаций).
	4900

	Тренинг в записи "Битва манипуляторов"
	4700

	Общая стоимость предложения
	32900


 

 

Только сегодня весь этот комплект стоит:
 

>>> 4 900 рублей <<<
Внимание!!! Предложение действует:
:

:

:

Дней

Часов

Минут

Секунд

 

Осталось мало времени! Цены скоро вырастут.
Но уже совсем скоро, после оплаты, Вы получите на свой почтовый ящик подробные инструкции, как участвовать в тренинге.

Разрешите себе стать обеспеченным человеком!
 

Дорого?
 

Давайте посчитаем. 

Если Вы примените техники тренинга, то 4900 рублей - это деньги, которые вы окупите уже на первом вебинаре. И это только минимум. Остальные продажи только в плюс.
Если Вы считаете, что это дорого - не покупайте!
Наверняка, Вы из того типа клиентов, у которых вечно нет времени внедрить систему тайм-менеджмента и нет денег для прокачки умений для добывания денег. Пробуйте дальше проводить бесплатные вебинары в надежде, что у Вас кто-то что-то купит.
 

Как обычно, на все свои тренинги и семинары я даю 100% гарантию.
Что это означает для Вас? Если Вам не понравится тренинг, если не понравятся задания, если Вы решите, что это не для Вас, то я верну Вам все Ваши деньги. Без лишних вопросов. Без проблем. Без препятствий.
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Вы можете пройти весь тренинг и потом потребовать все свои деньги назад. И Вы всё равно их получите.

К сожалению, если Вы решите, что мой тренинг Вам не подходит, я не смогу Вам ничего продать в дальнейшем. Зачем тратить время друг друга?

Кроме того! Я даю Вам расширенную гарантию: если Вы потребуете деньги назад, то вместе с деньгами Вы получаете один из моих курсов в электронном формате на выбор.
Я уверен в силе данного тренинга. Именно поэтому я даю Вам такую гарантию!
	
	

	
	

	
	


 

P.S.: 
 

На прохождение тренинга у Вас уйдёт всего один день, но его результатами Вы будете пользоваться всю жизнь.



