	10-ти дневный  Интернет-тренинг [8 - 17 апреля]
	 


"МАСТЕР ДЕЛОВЫХ СВЯЗЕЙ"
 



 


 

Как превращать знакомства
в конкурентные преимущества своего бизнеса?
 

 
Только представьте…
Вы - желанный гость на самых престижных мероприятиях, выставках и конференциях в вашей отрасли.
Вас рекомендуют друзьям и знакомым, ваши контакты передают из рук в руки, пересылают по почте как очень ценную и даже секретную информацию.
Вы в силах решить любую проблему в своём бизнесе, только используя свою записную книжку.
И всё это только потому, что Вас знают и признают как успешного и авторитетного предпринимателя.
 
А теперь скажите, кем бы Вы предпочли быть?
 

Человеком, телефон которого разрывается от звонков с интересными предложениями, или человеком, который одиноко пробивается сам сквозь все преграды, проблемы и трудности бизнеса? 
Участвуйте в Интернет - тренинге "МАСТЕР ДЕЛОВЫХ СВЯЗЕЙ" и
Вы научитесь использовать силу знакомств
для ускорения своего бизнеса.
 

 

Что значит - налаживать деловые связи?
 

· Постоянно быть на людях и тратить на это своё время? НЕТ!
· Идти по головам своих коллег и партнеров? НЕТ!
· Общаться только с полезными людьми, игнорируя всех, кто к ним не относится? НЕТ!
 

НЕТ, НЕТ и ещё раз НЕТ!
 

Налаживать полезные связи – это означает соблюдение всего лишь 2 правил:
 
1. Предоставлять людям ценность общения и ведения дел с Вами.
2. Периодически напоминать людям о себе, интересуясь их жизнью, проблемами и целями.
И всё. Этого достаточно, чтобы открыть новые возможности для своего бизнеса и для себя лично.
Но это только то, что Вы приобретёте, расширяя круг своих связей. Есть еще масса возможностей, которые Вы не упустите, если научитесь налаживать и поддерживать деловые контакты.
 
При прочих равных и неравных условиях люди предпочитают вести бизнес с друзьями...
 
Всем известно, что люди обращаются к тем людям, ходят в те магазины, посещают те заведения,   про которые (о которых) кто-то хорошо отзывался. Вы сами идёте в тот магазин, который порекомендовал кто-то из вашего окружения: ваши знакомые, партнёры, коллеги, друзья.
Классическая ситуация: когда вам нужно поклеить обои, вы спрашиваете у своих знакомых "телефончик" хорошего мастера. Точно также и с юристом, и с веб-дизайнером, и с врачом, да с чем (кем) угодно. Мы верим не рекламе, мы верим людям, своим знакомым.
Именно поэтому нужно обязательно сделать так, чтобы как можно больше людей из вашего окружения знали о вас и о вашем бизнесе и в нужный момент порекомендовали  бы обратиться к вам.
Пройдя Интернет-тренинг "МАСТЕР ДЕЛОВЫХ СВЯЗЕЙ", Вы сможете построить надёжную и лояльную к Вам сеть деловых связей и тем самым обеспечить себе постоянный приток новых клиентов.
 


 

Где же ты раньше был?!!
 
Этот вопрос не раз слышал каждый из нас. Особенно обидно становится, когда это касается упущенных возможностей для нашего бизнеса. В эти минуты хочется найти и купить за любые деньги машину времени, чтобы вернуться хотя бы на несколько дней назад, когда ещё была возможность:
· подать документы на участие в каком-нибудь престижном конкурсе, конференции или фестивале;
· сделать выгодное предложение клиенту, воспользовавшись его временными сложностями и проблемами;
· заключить договор с поставщиком на ещё прежних, выгодных условиях;
· заказать рекламу по специальным ценам временной акции;
· выгодно получить кредит в банке, используя льготные условия.
 

Много разных возможностей ускользает от нас, когда мы всё делаем в одиночку и надеемся только на себя.
А ведь всё могло бы быть по-другому, будь у нас в нужный момент в нужном месте наш знакомый, друг, предупредивший нас по телефону или по электронной почте.
Скажите, сколько бы вы отдали за то, чтобы успевать использовать все представляющиеся возможности для вашего бизнеса, чтобы иметь запас времени на подготовку к ним?
Пройдя Интернет-тренинг "МАСТЕР ДЕЛОВЫХ СВЯЗЕЙ", Вы получите самое главное конкурентное преимущество в бизнесе – ВРЕМЯ. 
 

Когда счёт идёт на дни, часы или даже минуты, каждая секунда, выигранная у конкурентов, сделает ваш бизнес сильнее.
 
Чёрт возьми, откуда я мог знать?!!
 

Скорее всего Вам приходилось бывать в ситуации, когда срочно нужно принять важное решение для своего бизнеса, и всё, что в этот момент вам нужно, это одна цифра, например: точное время, точные цены, точный объём, точное количество людей или всего одно слово, например: название компании, марка автомобиля, имя директора, улица и или местонахождение  офиса. Но этой информации у вас нет…
И Вы выкручиваетесь, придумываете и додумываете, делаете. Главное  - делать, это понятно. Но ошибки… Ошибки часто стоят очень дорого.
Их могло бы быть в разы меньше, если бы у Вас был человек, которому бы вы могли позвонить и быстро задать свой вопрос, а лучше – иметь моральное право, быть с ним в хороших отношениях, чтобы позволить себе задать ему важный вопрос и получить бесценную информацию.
Пройдя тренинг "МАСТЕР ДЕЛОВЫХ СВЯЗЕЙ", Вы не просто сможете построить свою деловую сеть контактов, Вы получите пошаговую схему поиска нужного Вам человека, и главное – набор правил для выстраивания дружеских и партнёрских отношений с ним.
 

План тренинга:
 






 

 

Краткий список (перечень) тем тренинга:
 

· 6 барьеров, которые мешают вам налаживать полезные связи.
· Как правильно поставить цель в построении деловых связей?
· 3 неочевидных способа использования сети деловых связей на пользу своему бизнесу.
· 2 главных признака группировки деловых связей.
· Как быстро привести в порядок свои деловые контакты?
· 8 слагаемых успешного профиля в онлайн.
· Как сделать так, чтобы партнеры захотели общаться с вами?
· Как правильно начать телефонный разговор с незнакомым деловым партнером?
· Где лучше искать деловых партнеров?
· 5 проверенных каналов налаживания деловых связей в онлайн.
· Как бесплатно получить доступ к огромной сети деловых контактов, не имея своей?
· Как правильно готовиться к встрече с деловым партнером?
· Как находить точки соприкосновения с деловым партнером?
· Как избавиться от страха в общении с человеком, превосходящим вас по статусу?
· Как правильно использовать визитные карточки в расширении своей деловой сети?
· Как расположить к себе человека?
· Как произвести хорошее первое впечатление на человека?
· Как запоминать имена деловых партнеров?
· Как правильно сделать выгодное предложение своему деловому партнеру?
· Как презентовать свой бизнес деловому партнеру за 30 секунд?
· Как знакомства переводить в связи, а связи – в дружеские отношения?
· Как сделать так, чтобы вас запомнили в потоке контактов?
· Эффективная система регистрации визитных карточек.
· Как оценить эффективность сети деловых контактов?
· Как правильно организовать управление своей сетью деловых контактов?
· Как правильно напоминать о себе своим  (исключить «своим» – это повтор) деловым партнерам?
· 7 главных правил успешного мастера деловых связей на каждый день.
 
Что будет в тренинге?
 

Интернет-тренинг включает в себя 5 модулей.
 
Модуль №1. Зачем мне связи?
 

	


	· Вы обретёте уверенность в том, что построение связей – это самый быстрый способ развития бизнеса.
· Вы спланируете чёткое направление развития своей сети деловых контактов на год вперёд.
· Вы поймёте, как монетизировать уже имеющиеся у Вас деловые контакты.
· Вы научитесь группировать и выделять наиболее полезные деловые связи в своём окружении.
· Вы избежите главных ошибок в работе со своей сетью деловых контактов.


 

 

 Модуль №2. Моя репутация
 

	


	· Вы поймёте, каким должен быть Ваш личный профиль в Интернете для быстрого расширения деловых контактов.
· Вы узнаете, как стать незаменимым для своих деловых партнеров.
· Вы поймете, как стимулировать потенциальных деловых (исключить это слово- повтор) партнёров к общению с Вами.
· Вы научитесь брать отзывы и рекомендации у ваших партнёров и клиентов.
· Вы сможете оперативно управлять своей репутацией в Интернете.


 

 

 Модуль №3. Полезное окружение
 

	


	· Вы узнаете, где лучше всего искать нужных Вам деловых партнеров.
· Вы научитесь максимально быстро готовиться к встречам с нужными людьми.
· Вы поймете, как экономить время на продвижении своего (исключить это слово- повтор) бренда в профессиональных сообществах.
· Вы освободитесь от страха личного участия в сообществах и клубах по интересам.
· Вы узнаете, как делать выгодные для деловых партнёров предложения.


 

 

Модуль №4. Самопрезентация и первое впечатление
 

	


	· Вы научитесь технике быстрой самопрезентации.
· Вы освоите способы воздействия на нужного человека без создания отрицательного мнения о Вас.
· Вы узнаете техники, использование которых позволит Вам чувствовать себя уверенно при общении с человеком, превосходящим Вас по статусу.
· Вы научитесь просить делового партнёра об услуге, не испытывая унижения.
· Вы узнаете, как переводить разговор с деловым партнером в интересующую Вас тему.


 

 

Модуль №5. Управление сетью деловых контактов
 

	


	· Вы научитесь расширять сеть своих деловых контактов, тратя на это минимум времени
· Вы начнете превращать свою базу деловых контактов в свое конкурентное преимущество
· Вы составите свой подробный пошаговый план вхождения в круг избранных и влиятельных людей
· Вы автоматизируете процесс управления своей сетью деловых контактов
· Вы поймете, как стать авторитетным экспертом в своей области



 

 

Кто ведёт тренинг?
 
	


	 

Меня зовут Сергей Загородников
 

Бизнес-тренер, практик. Ключевые компетенции: масштабирование и автоматизация бизнеса, личностный рост владельцев и руководителей бизнеса, бизнес-планирование.
Успешный предприниматель. Автор проекта Svoya-Franshiza.ru, эксперт по франчайзингу.
Более 10 лет успешной практики налаживания деловых связей. С 2009 года начал использовать эффективные методики нетворкинга. Внедрил и протестировал сотни техник налаживания деловых связей.

	Я считаю навык налаживания деловых СВЯЗЕЙ САМЫМ ГЛАВНЫМ для предпринимателя на любом рынке, в любом бизнесе.
Если Вы хотите иметь деньги и возможности ВСЕГДА в том количестве, которое нужно Вам, то Вам обязательно надо научиться налаживать и поддерживать ДЕЛОВЫЕ СВЯЗИ. Любой бизнес, оффлайн или онлайн, - это СВЯЗИ. Только умение налаживать СВЯЗИ обеспечит Вам жизнь, к которой Вы стремитесь.


 

 

Важно! Как будем работать во время тренинга?
 
Формат работы: удаленно, онлайн.
Занятия каждый день по вечерам. В 21:00 по Москве в течение 10 дней.
Оттачивать навыки будем не на условных примерах, а на ваших реальных ситуациях и материалах.
Работаем в режиме наставничества и практики. Каждое занятие  будет состоять из небольшой теоретической части, обратной связи по предыдущим домашним заданиям, новое домашнее задание.
Взаимодействие в группе. Ещё большему, чем от меня, Вы научитесь, общаясь с другими участниками тренинга. Для этого будет организована закрытая группа  во ВКонтакте и Скайп-чат. Здесь Вы можете делиться своими находками, получать помощь и подсказки, подбадривать и подсказывать что-то друг другу.
 

Да... У некоторых может возникнуть вопрос.
 
Почему этому нужно учиться? 
Некоторым людям дар «налаживать связи» дан от природы, именно таким людям мы завидуем, когда они с легкостью решают наши, не решаемые для нас, проблемы, только позвонив своему старому приятелю или написав ему письмо.
Большинство же людей всячески избегает налаживания связей, опасаясь сложностей в отношениях с людьми. Неловкость, страх, чувство вины – всё это мы начинаем испытывать при мысли, когда нам надо кому-то позвонить или написать, чтобы попросить о помощи.
Всё гораздо проще. Важно стремиться не к тому, чтобы каждый раз, когда Вы зададитесь новой целью, искать нужного человека, нет. Важно стремиться к тому, чтобы каждый раз, когда вы что-то задумаете, в Вашем окружении нашлось много людей, готовых броситься Вам на помощь и поддержать любые Ваши идеи и проекты. И вот именно этому нужно учиться.  
Достаточно научиться тому, чтобы люди сами звонили Вам, сами искали с Вами встречи и Ваши проблемы со страхом, неловкостью, скромностью отойдут на второй план.
 

Ок, я хочу стать Мастером деловых контактов.
Как записаться на тренинг, и когда он будет проходить?
 

Тренинг начнется 8 апреля 2013 года. Чтобы принять участие в этом тренинге, выберите тариф и нажмите кнопку "Купить".
 

Есть три версии тренинга: "Эконом", "Стандарт", "VIP"
 

	 
	Эконом
	Стандарт
	VIP

	Участие в тренинге
	+
	+
	+ 

	Участие в закрытой группе во ВКонтакте
	+
	+
	+

	Участие в закрытом Cкайп-чате
	+
	+
	+ 

	Аудиозапись тренинга в формате MP3
	-
	+
	+ 

	Видеозапись тренинга в формате MP4 
	-
	+
	+ 

	Раздаточные материалы тренинга (презентации, интеллект-карта, шаблоны) 
	-
	+
	+ 

	Книга по итогам тренинга "Мастер деловых связей" 
	-
	+
	+ 

	Шаблоны деловых писем партнёрам
	-
	+
	+ 

	Индивидуальный разбор стратегии по налаживанию деловых связей (2 часовых консультации в течение месяца)
	-
	-
	+ 

	Скидка 50% на все мои тренинги и семинары в 2013 году
	-
	-
	+ 

	Обычная цена, руб.
	
	 
	 

	Цена со скидкой 50% сегодня, руб.
	1500
	3000 
	7500 


 

 Для участия в Интернет - тренинге выберите комплект:
 

	Эконом
	Стандарт
	VIP

	
	
	


 

До окончания срока действия скидки осталось:
 

:

:

:

Дней

Часов

Минут

Секунд

 

На всякий случай после оплаты пришлите мне скриншот или скан документа на адрес Zagorodnikov@yandex.ru, чтобы я успел Вам выслать ссылку на участие в тренинге.
 

 

Пожалуйста, НЕ ПРИХОДИТЕ!
 

· Если Вы не хотите получать постоянно новых клиентов бесплатно
· Если у Вас нет никаких идей по развитию своего бизнеса и Вам не нужны новые партнёры
· Если Вас всё устраивает, и Вы не хотите вывести свой бизнес на новый уровень
· Если Вы уже можете похвастаться тем, что Вас все знают в профессиональных кругах
· Если у Вас нет амбиций, и Вы довольны своим положением
 

Если Вы не подпадаете под приведенное выше описание, то Вам обязательно нужно принять участие в тренинге "Мастер деловых связей"!
 

 

Я уверен в своем тренинге и поэтому даю 100% гарантию на возврат денег.
Просто напишите мне на адрес Zagprpdnikov@yandex.ru, и я верну Вам деньги в размере стоимости участия в полном объеме. До копейки.
[image: image13.png]



 
100% гарантия возврата денег дается как раз на тот случай, если Вам по каким-то причинам не понравился этот тренинг. 
Если Вы поймете, что Вы не готовы к приходу большого количества связей в свою жизнь и вам спокойнее развивать свой бизнес в одиночку. Или решите, что тренинг вовсе не для Вас. А может Вас не устроит что-то ещё. Ничего страшного.
Однако, если Вы всё-таки решили воспользоваться гарантией возврата денег, я заношу Вас в собственный бан-лист. Это означает, что Вы не сможете участвовать в моих следующих тренингах, семинарах и других платных или бесплатных мероприятиях. 
Почему я поступаю таким образом? Потому что если Вам не понравилось работать со мной, или Вы оказались слишком ленивы, чтобы изменить свою жизнь, то, согласитесь, зачем тогда нам продолжать друг другу доставлять неудобства и в дальнейшем?
	С уважением,
 

Сергей Загородников
	


 


Думаете, что сейчас всё это Вам не вовремя?
 

Думаете, сейчас разгребёте текущие дела и тогда найдёте время на тренинг? Серьёзно?)) Неужели вы не замечаете, что жизнь ускоряется, что времени становится всё меньше и меньше?
Сколько вы ещё готовы потерять денег и времени в бессмысленном ожидании "лучших времён"? Хватит ждать, пока обстоятельства не сложатся оптимальным образом!
Создавайте эти обстоятельства сами! Берите уже, наконец, свою жизнь и судьбу в собственные руки! Никто не сделает это за Вас!
