Презентация  крема Дермофибразе
(Построена на параллельном показе 2х презентаций – собственной и проф. Фисталя и К. Основной посыл – ставка на мнение «авторитета», которое очень удачно выделяет  нас на фоне основного конкурента по продажам – Контрактубекса. Причем, это делаем не мы, а известные профессионалы, что убедительно!!!!)
Уважаемые коллеги. Ближайшие 10 минут я хочу посвятить продукту, который мы произвели не столько для того, что бы получить прибыль, но для того, что бы сделать людей немножечко краше. Причем исправляя не ошибки природы, а  последствия травм, полученных в различных жизненных ситуациях. От тюрьмы и от сумы, говорят у нас  – не зарекайся. Я бы добавила – от болезней и от несчастных случаев тоже. Кто из нас не сталкивался с проблемой растяжек, рубцов, или как чаще говорят – шрамов – у себя, у  близких ,у знакомых или соседей. После порезов, ожогов, операций, родов, да мало ли чего. И особенной страдают от  наличия шрамов женщины и дети. Кстати, мнение о том, что шрамы украшают мужчину, сегодня не более, чем миф. В общем, что говорить,  мало кому нравится, когда на коже красуются рельефные шрамы или отметины, если вы, конечно, не член особого африканского племени.
Наш продукт – крем Дермофибразе (показывает) создан под девизом – «Профессиональное управление рубцеванием»  и полностью подтверждает этот девиз тем, что для него не имеет значения причина возникновения рубца. Он также действует на все виды рубцов и на все симптомы рубцевания. Но, раз мы уже заговорили о профессионализме, то свою презентацию я хочу построить не только на собственных аргументах, но и на аргументах и выводах известного вам и не только вам - доктора медицинских наук, профессора Эмиль Яковлевича Фисталя и его коллег. Рядом с нашей презентацией, вы увидите полностью - слайд в слайд,  презентацию, которую доктор Фисталь, на основе  исследований Института неотложной и восстановительной хирургии, приводил на съездах косметических хирургов в Славянске и комбустиологов в Донецке. Правда он делал сравнительный анализ только двух препаратов Дермофибразе и Контрактубекса,  и только на обожженных, но это даже нагляднее. Итак начинаем…
  Сл.1 (Дермоф. – баннер)  
  Сл 2 (фото рубцов )

Сл. 3 (состав)  В нашей таблице присутствую не 2 а даже четыре известных вам препарата, которые мы попытались представить вам по форме выпуска, составу и показаниям к применению и, кстати, что немаловажно – цене.
	
	Дермофибразе
	Контрактубекс
	Дерматикс
	Стратадерм

	Форма выпуска
	Крем 30 г.
	Гель 20 г.
	Гель 15 г.
	Гель 10 г.

	Состав
	Густые 25 % экстракты Allium Porum и Allium Cepa, силикон, мочевина, бодяга, Д-пантенол, ментол и алантоин
	Жидкий 10% экстракт Allium Cepa, гепарин, алантоин
	Смесь силиконов
	Смесь силиконов

	Показания к применению
	ВСЕ виды рубцов
	Только гипертрофические и келоидные рубцы, контрактуры
	Только гипертрофические и келоидные рубцы
	Все виды рубцов

	Цена
	99 грн.
	120 грн.
	450 грн.
	250 грн.


Сл.4 (Состав)        Более подробно состав действующих компонентов можно увидеть на этом слайде.                                                                                                       

Сл 5-  Воздействует на все виды рубцов

            -  Устраняет все симптомы рубцевания  

         Зуд -  Д-пантенол, мочевина;
         Красноту -  экстракты лука, мочевина;

         Отечность - Allium Porum
         Гиперчувствительность – ментол;

         Боль – ментол;

         Воспаление – Allium Porum;

         Сухость, стянутость – Allium Cepa, Д-пантенол, силикон, аллантоин
-  Синергетический эффект компонентов: достигается за счет оптимального и точно подобранного соотношение натуральных компонентов и силикона.
            -  Трансдермальное действие  бодяги обеспечивает активным компонентам воздействие на глубокие слои рубца. 
             -  Емкость тубы: объем 30 грамм оптимален для среднестатистического срока лечения. (Расход препарата в одно применение в среднем 0,5 см. крема на рубцовую поверхность площадью 20-25 см2). 
              - Кремовая основа: в отличие от гелевой основы питает, смягчает и увлажняет рубец.
Сл.6 (преим)     Я представлю преимущества шире, чем профессор Фисталь, поскольку для него и для вас преимущества и выгоды несколько разнятся – хотя конечная цель – преимущества для пациентов - для него и клиентов- для вас , остается неизменной. Итак наши преимущества и выгоды: 

	Аргументы для врачей
	Аргументы для провизоров

	1. Эффективен для всех видов рубцов за счет уникальности состава.

2. Отсутствие побочных эффектов.

3. Экономическая выгода для пациента за счет оптимальной емкости тубы. 
	1. Возможность проще продать за счет уникальности состава.

2. Возможность проще продать за счет конкурентной цены.

3.   Возможность проще продать за счет    информативной и продаваемой упаковки.


И несколько не очень приятных, но наглядно демонстрирующих эффективность крема, фото от института восстановительной хирургии. Мы в это время просто помолчим и  и приглушим свои слайды. Тут все ясно и так.
 Сл 6-9 (фото)                             
И выводы которые делает профессор Фисталь с коллегами и те которые делам мы – совпадают: Дермофибразе – крем который создан для устранения несправедливости в облике наших соотечественников – с вашей помощью быстрее найдет их и сделает лучше и красивее! 
