Article 1.

http://realtorsquare.ca/rus/Action%20Plan.pdf
	Action Plan

Objective:

To sell the home for the maximum price obtainable in the shortest period of time, with the least inconvenience to you, the Seller.

Method:

* Complete a Comparative Market Analysis

* Establish price

* Suggest Improvements

* Explain Owner’s role

* List for Sale-Exclusive, MLS

* Distribute immediately to other offices
*Put up For Sale sign.
* Cooperate with other brokers

* Make personal phone calls to top sales people

* Create and place advertisement

* Create a fact sheet

* Hold open houses

* Assume responsibility for appointments and keys

* Screen purchaser

* Follow up each showing

* Monitor marketplace and keep client informed weekly

* Make alternative financing available

* Negotiate contracts-up-date market analysis

* Secure deposits

* Follow through until closing

Feedback:
* Daily (results of showing)

* Weekly (end of week report)

* 30 day review

Sample of advertising
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	План

боевых действий

Цель:

Продать жилье по максимальной цене и в максимально сжатые сроки, с наименьшими потерями и с минимальным беспокойством для вас – продавца.

Способы и приемы:

*Выполнить сравнительный анализ рынка

*Установить цену

*Внести предложения по улучшению  (предложить сделать перестановку)

*Объяснить, какова роль собственника жилья.

* Раскрутить на эксклюзивную продажу, сагитировать за внесение объекта недвижимости в MLS ( Multiple Listing Service) - всеобщую базу данных (списки) объектов недвижимости ( база предназначена только для профессионалов).

*Незамедлительно  распространить сведения по другим агентствам.

*Повесить табличку «Продается».

*Объединить усилия с другими маклерами

*Лично обзвонить самых успешных продавцов.

*Составить объявление и разместить его.

*Напечатать рекламный проспект

*Обеспечить охрану открытых домов

*Нести ответственность за имущество и за ключи.

*Производить проверку благонадежности покупателей

* Доводить каждый показ до конца

*Держать в поле зрения ситуацию на рынке и еженедельно докладывать заказчику обо всех изменениях

*Помочь выйти на альтернативные источники финансирования

* Договориться о том, чтобы вас держали в курсе последних событий на рынке (новых сделок)

*Обеспечить безопасность вкладов

*Довести сделку до конца

Обратная связь (связь с клиентом)

*Ежедневная (по поводу результатов показов)

*Еженедельная (доклад в конце каждой недели)

*Обзор за 30 дней

Образец объявления:

Адрес:
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